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Mita on kevytyrittajyys?

Me UKKO fi.;ssa haluamme tarjota sinulle mahdollisuuden testata oman liikeideasi

toimivuutta ilman yrityksen perustamiseen ja pyorittamiseen liittyvaa byrokratiaa.

Kevytyrittdjyys tarkoittaa sita, etta voit tehda toita yrittajamaisesti - ilman omaa
yritysta. Voit keskittya asiakkaiden hankkimiseen ja liikkeideasi kehittamiseen. Me

hoidamme laskutukseen ja palkanmaksuun liittyvat paperityot.

UKKO fi:n kayttd on helppoa ja turvallista. Kymmenet tuhannet suomalaiset ovat
littyneet palvelumme kayttdjiksi. Monet heista ovat jo vuoden sisalla perustaneet

oman yrityksen.

Tassa oppaassa esittelemme kolmen kevytyrittajyyden kautta yrittajaksi lahteneen

henkildn — Teemun, Marikan ja Jatan - kannustavat tarinat.



"Yrittaminen on palkitsevaa, vapauttavaa ja
voimaannuttavaa.

Yrittajaksi ryhtymiseen liittyy kuitenkin riskeja
ja loputtomalta tuntuvaa papereiden
pyorittelya.

Byrokratia ja riskialttius eivat kuitenkaan ole
ylitsepaasemattomia esteita. Ne ovat vain
pienia toyssyja hienolla tiella kohti oman
tyoelamansa herruutta.

Me UKKO fi:;ssa haluamme auttaa sinut
alkuun talla matkalla Tasoitamme toyssyt ja
annamme hieman alkuvauhtia.

Siita on kevytyrittajyydessa kyse."




T:mi Kuvaus Kangastus

Teemu Laulajainen
Puh. +358 50 464 9083

www.teemulaulajainen fi

Valokuvaaja Teemu Laulajainen.

Nain lahdin yrittajaksi

Teksti Taneli Pasanen Kuvat Teemu Laulajainen

Teemu Laulajainen, 39, oli miettinyt yrityksen perustamista jo aiemmin, mutta
vaihtoehtoja pohtiessaan han halusi kuitenkin viela hankkia itsellensa enemman

kokemusta ja valmiita asiakkaita ennen virallista yrittajyytta.

Teemu oli kaynyt aiemmin yrittajyyskurssin ja paatti hankkia myos valokuvaukseen
littyvan tutkinnon. Han onkin kevaan aikana saamassa Turun
aikuiskoulutuskeskuksesta valokuvaajan ammattitutkinnon, joten valmiudet

yrittajyydelle olivat hyvat.



Kuinka kaikki alkoi?

Ennen yrittgjaksi lahtemista Teemu laskutti

omia téitaan vimeisimpana UKKO fi:n kautta.

- Laskutuspalvelussa on se hyva puoli, etta
se ei poissulje starttirahan myontamista.
Laskutuspalvelun avulla voi helposti myos
testata omaa liikkeideaansa ilman sen

suurempia prosesseja, Teemu mainitsee.

Syksylla 2013 Teemu tunti hetken olevan
oikea ja paatti hakea starttirahaa. Se hanelle
onneksi myds myodnnettiin, silla starttiraha
tuo paljon taloudellista turvaa yrittajyyden
alkuvaiheessa. Starttirahan turvin Teemu sai
vapauden valokuvaustyolle. Lokakuussa han
hankki toiminimen ja siita koko homma lahti

kayntiin.

ita ?
Mita Teemulle kuuluu nyt: Teemun taidonnaytteita

Asiakkaiden hankinta on yrittajalle aina erittain tarkeata. Teemu on haakuvauksista.
onnistunut loytamaan itselleen hyvin asiakkaita niin yksityisista
henkildista kuin yrityspuoleltakin. Toki asiakkaita ei voi olla koskaan liikaa,

mutta yrittajyys on kuitenkin lahtenyt Teemulla mukavasti kayntiin.

Yrittdjyys on taynna erilaisia termejq, jotka olisi hyva tietaa. Erilaisten
lomakkeiden kanssa voi sormi menna suuhun. Taman saman asian myos
Teemu huomasi. "Alussa termit ja eri papereiden tayttaminen tuntui
valilla todella raskaalta, mutta sain apua verotoimistosta, te-toimistosta ja

Prizztech Oy:n aloittavien yrittajien palvelukeskus Enterista.”"



Loppuvuosi on valokuvausalalla hieman hiljaisempaa, joten Teemu on kayttanyt
vapaan ajan hyodyksi ja hionut omia taitojaan viela paremmiksi. Myos kalustoa on

paivitelty loppuvuoden aikana.

Teemun terveiset yrittajyytta suunnitteleville

Yrittdjyytta suunnitteleville Teemu haluaa sanoa, etta kiiretta yrittajyyden

aloittamiselle ei kannata pitaa.

— Omia taitoja kannattaa harjoitella, jotta ne vastaavat asiakkaiden tarpeita.
Omien taitojen kehittaminen kannattaa aina pitaa mielessa. Asiakas maksaa
kuitenkin laskusi, joten tama kannattaa pitaa mielessa, Teemu muistuttaa

kaikkia yrittajyytta pohtivia.

— Homma voi menna nopeasti enemman yrittamiseksi kuin tekemiseksi, jos
yrittajaksi lahtee liian nopeasti. Voit testata ensin laskutuspalveluiden kautta,

miten hommat lahtee rullaamaan.

Luonto voi saada sinuf
hymyilemaan




"Opin asioita oman tyon
hinnoittelusta ja
laskutuksesta. Motivaationi
Ja suunnitelmani
lahtea yrittajaksi

vahvistuivat.”

/

Marikasta kuoriutui yrittaja ja
sisustussuunnittelija

Teksti Piia Peiponen

Marikasta tuli sisustusalan yrittaja osittain sattuman kautta, vaikka kaikki aiemmin

tapahtunut onkin koko ajan vienyt naista kohti yrittajyytta.

Kaikki alkoi vuonna 2010, jolloin Marika ja hanen miehensa suunnittelivat yhdessa heidan
ensimmaista omakotitaloansa. Vaikka molemmat lahtivat projektiin itseluottamusta
uhkuen ja valtavalla innolla, melko pian nuoripari huomasi, ettei uuden kodin

rakentaminen ja sisustuksen suunnittelu ollutkaan niin helppoa, kuin he olivat kuvitelleet.

- Melko pian huomasimme, etta lapsiperheen arjessa rakennusprojekti tuntui lahinna

kaaokselta, joka ei ollut hallinnassamme, Marika muistelee.



Kodin mittasuhteiden, kalusteiden ja valaistuksen hahmottaminen tuntui niin hankalalta,
etta viikkojen mietinnan jalkeen Marika LOysi itsensa hiekkamontulta piirtamassa talon

pohjaa luonnollisessa koossa.

- Muistan tuolloin miettineeni, etta taman on oltava tehtavissa helpomminkin.

Opinnoista potkua ja ammattiosaamista

Omat kokemukset saivat Marikan aloittamaan sisustusalan opinnot viela samana vuonna
IT-alan paivatdiden ohessa. IT-osaaminen antoi Marikalle erinomaiset valmiudet 3D-
visualisointiin. Sita kautta aukesi uusi maailma, eika soramontulla rampimista enaa

tarvittu.

Sisustusala mallinnuksineen vei monitoiminaisen niin mukanaan, etta opintojen paatyttya
Marika paatti ryhtya kevytyrittajaksi kerryttaakseen kokemusta ennen oman yrityksen
perustamista. Kevytyrittajyys sopi erinomaisesti Marikan ja perheen elamantilanteeseen,

silla Marika oli talloin vanhempainvapaalla.

—-Minulle jai enemman aikaa tehda sita mita osaan, perustelee Marika paatéstaan ryhtya

kevytyrittajaksi.

Marika valitsi UKKO fi:n, koska palveluun rekisterdityminen ja palvelun kayttédnotto oli
tehty hanen mielestaan helpoksi. My&s laskujen luominen oli helppoa ja Marikan

yritysasiakkaat arvostivat mahdollisuutta verkkolaskutukseen.

- UKKO fi:n kautta toimiessani opin asioita oman tyoni hinnoittelusta ja laskutuksesta.
Koen, etta motivaationi ja suunnitelmani lahtea yrittdjaksi vahvistuivat tehdessani toita

laskutuspalvelun kautta.



Ihmisten kohtaaminen ja vapaus yrittajyyden valtit

Pitkan harkinnan paatteeksi Marikan yritys
Suunnittelutoimisto Luovisio aloitti toimintansa elokuun

alussa.

- Yrittajyys tuntui oikealta tavalta menna eteenpain,
sanoo Marika ja kertoo saaneen kullanarvoisia neuvoja

Mmuun muassa liikketoimintasuunnitelman laadintaan

Tampereen seudun Uusyrityskeskuksesta: o ) .
Perheen tarkeat taulut nostettiin esiin

varien avulla Marikan suunnittelukohteessa
. . . .. Tampereella.
- Koin, etta Uusyrityskeskuksessa arvostettiin

UKKO.fi:n kautta hankittua tydkokemusta.

Monen muun tavoin Marika mainitsee yrittajyyden parhaaksi puoleksi sen tuoman
vapauden. Vapaus suunnitella oman tydpaivan kulku ja mahdollisuus oikeasti vaikuttaa
asioihin ovat mainitsemisen arvoisia etuja yrittajyydessa. Inmisista pitava Marika sanoo
nyt olevansa onnellinen, kun han saa tehda tyéta, jota rakastaa ja iloitsevansa kaikista
kohtaamisista, jotka hanen tyénsa mahdollistaa. Marikan intohimoa sisustukseen selittaa
hanen kiinnostuksensa inmisten kokonaisvaltaiseen hyvinvointiin. Tahan kuuluvat
ehdottomasti myoés kaikki rakennetut tilat ja perheen aitina hanta kiinnostavat erityisesti

lapsiperheiden kodit.

Ei koskaan yrittajaksi?

Marika sanoo ajatelleensa itse monia vuosia, etta han ei koskaan voisi olla yrittaja.
Alanvaihto ja elamantilanteiden muutokset antoivat kuitenkin sysayksen, jonka myéta
yrittajyys aukeni mahdollisuutena tehda sita, mista todella nauttii, ja missa voi aidosti olla
iIhmisten apuna ja tukena. Koska Marika on kaynyt lapi samoja asioita kuin hanen

asiakkaansa, tietaa han tarkalleen, mita annettavaa hanella on heille.



Marika kehottaakin kaikkia uskomaan omiin unelmiin, mutta myoskin tekemaan toéita
niiden eteen. Make things happen on Marikan motto ja se kuvaa seka hanen luonnettaan
ettda hanen tapaansa tehda tyota. Marika muistuttaa myos, etta vastoinkaymisia ei pida

saikahtaa, silla niita tulee jokaiselle; niista kuuluu ottaa opiksi ja menna eteenpain.

Kaiken kertyneen kokemuksen perusteella Marika pitaa kevytyrittajyytta hyvana tapana
tyollistaa itsensa ja hankkia tyokokemusta seka valmistautua myés oman yrityksen

perustamiseen.

marika@luovisio.fi

*358 44 537 6844 Tutustu Marikan yrityksen
WwWw.lUovisiofi verkkosivuihin ja ihaile upeita
Luovisio Facebookissa otoksia sosiaalisessa mediassal

Luovisio Instagramissa

=
¢

lovisio

3D-visualisointikuvat auttoivat Marikan asiakasta hahmottamaan

asunnon uutta ilmetta, kun remontissa asunnon pohja muuttui ja seinia

poistettiin. Kuvassa havainnekalusteet ja asiakkaan kanssa valitut 9
pintamateriaalit.


https://www.facebook.com/luovisio/?ref=ts&fref=ts
https://www.instagram.com/luovisio/

Sopiiko kevytyrittajyys minulle?

Kevytyrittajyys sopii lahes kaikille aloille, joilla tuotteena on osaaminen ja

henkilokohtaisen tyon myynti.

Palvelun kayttajien joukkoon mahtuu tekijoita monelta eri toimialalta. Palveluamme

kayttavat mm.

e asiantuntijat
e bloggaajat

e freelancerit

e graafikot

e kouluttajat & konsultit

e esiintyvat taiteilijat & muusikot Kevytyrittéj YYS ONn
 valokuvaajat helpoin tie yrittajyyteen

e remonttimiehet sinulle, joka myyt omaa

' 1
° eréoppaat OsaamIStaSI

e siivoojat & kodinhoitajat
e kaantajat

e toimittajat

ja monet muut!

Yhtenaista kaikille kayttajillemme on se, etta he haluavat tehda téita helpommin ja

ulkoistaa byrokratiaan littyvan paperityon meille.

Kevytyrittajaksi voi lahtea lahes mista tahansa ammattiryhmasta, lukuunottamatta tiettyja
luvanvaraisia toimialoja. Kevytyrittajyys ei kuitenkaan ole sinua varten, mikali harkitsemasi

ala vaatii isoja kalustohankintoja tai olet ajatellut tavaran vahittais- tai tukkumyyntia.
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Erilainen tie yrittajyyteen

Teksti ja kuvat Taneli Pasanen

Jatta Salmi oli viela alkuvuonna tyottomana, mutta yrittajyys oli jo kauan
kiinnostanut hanta. Siita todisteena on esimerkiksi puolitoista vuotta sitten suoritettu
yrittajyyskurssi. Jatan tuttavapiirissa oli myos entuudestaan paljon yrittdjatuttuja,

minka vuoksi yrittajyys oli aina ollut myoés Jatan mielenkiinnon kohteena.

Muuttuva tyoelama antaa myos mahdollisuuksia

Jatan mielesta tyoelama on jatkuvassa murroksessa.

— Nykyaan ihmiset eivat ole tdissa samassa organisaatiossa 40 vuotta. Nuorten
ei myoskaan tarvitse tietaa viela 16-vuotiaina, mita he haluavat tehda
elamallaan. ltsensa tyollistaminen on myos vahvasti kasvussa ja se avaa

uusia mahdollisuuksia tyollistymiseen, Jatta pohtii.

Toukokuussa 2013 Jatta tutustui ja liittyi UKKO.fi-palveluun ja alkoi laskuttaa

tekemiansa saneeraustdéita palvelun kautta.

- Yrittgjamainen tydskentely oli helpompaa aloittaa ensin UKKO. fi:n kautta ja
toiminimen voisin perustaa sitten myohemmin. Ajattelin, etta elan vain kerran ja
haluan tehda sita mika minua oikeasti kiinnostaa. Jos ei uskalla kokeilla, ei voi

onnistuakaan, Jatta kertoo kevaan tunnelmistaan.

Valitettavasti Jatta oli myos kohdannut harmaata taloutta rakennusalalla, joten

asioiden hoitaminen oikein oli Jatalle tarkeata.

— Kun tietaa, etta asiat hoidetaan oikein, on itsellakin helpompi olla.
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Ajatus yrittajyydesta alkoi kasvaa

Kesan aikana ajatus yrittajyydesta alkoi muhia yha enemman Jatan mielessa ja
paatés toiminimen perustamisesta syntyi lopulta syyskuussa. Taustatyota han oli
tehnyt jo vuoden verran, joten varsinainen paatoksenteko syntyi nopealla
aikataululla. Jatta paatyi toiminimeen, koska se tuntui loogisimmalta

vaihtoehdolta omalle toiminnalle.

Jatan repertuaariin kuuluvat myoés kasityokorujen tekeminen, joten saneeraustyot
saavat hyvaa vastapainoa korujen teosta, koska hommat eroavat niin paljon

toisistaan.

Korut tuovat myos hieman varmuutta taloudellisestikin, jos rakennusala
kohtaa tulevaisuudessa notkahduksia, Jatta kertoo ja pohtii tulevia

toitaan.

"Sinun kannattaa suhtautua avoimesti

uusiin haasteisiin.”

Mita Jatalle kuuluu nyt?

Talla hetkella Jatta on erittain tyytyvainen tekemaansa valintaan ja tyonteko

tuntuu erittain mieluisalta.

— En ole hetkeen ollut nain onnellinen. Aamulla toiden aloittaminen ei ole ollut
viela kertaakaan vastenmielista. Itselleni tarkeinta on kuitenkin vapaus tehda

sita mita haluan.

Ensisijaisena tavoitteena Jatalla on tyollistad itsensa, mutta han ei nae ollenkaan

mahdottomana asiana tyontekijoiden palkkaamista tulevaisuudessa.

— Palkanmaksun kun voisi katevasti hoitaa vaikkapa UKKO fin kautta, Jatta
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miettii ja peilailee samalla tulevaisuuden kuvaansa.

Jatta haluaa lahettaa terveisia muille yrittajyytta suunnitteleville, etta

rohkeus on avainasemassa.

— On pakko uskaltaa kokeilla siipiaan. Sinun kannattaa suhtautua avoimesti
uusiin haasteisiin. Myds omat verkostot ovat erittain tarkeitq, Jatta

painottaa.

Jatta on itsekin saanut paljon apua ongelmatilanteisiin omien verkostojen kautta. Jo

pelkka vertaistuki toisilta yrittgjilta on l@mmittanyt Jatan mielta monta kertaa.

Jatan tarina on hyva esimerkki siita mita omalla paattavaisyydella voi saavuttaa.
Ole siis rohkea ja usko itseesi, mita vain voi tapahtua! UKKO.fi onnittelee Jattaa

hienosta saavutuksestal

By JattaS

Jatta Salmi

Facebook: www.facebook.com/HandmadeByJattaS



mailto:E-mail:%20byjattas@gmail.com
http://www.facebook.com/HandmadeByJattaS

Toiminimen perustaminen on helppoa
- miksi alkaisin kevytyrittajaksi?

Toiminimen perustaminen on helppoa, mutta siihen liittyy varsin paljon erilaisia
vastuita ja velvollisuuksia. Toiminimen perustettuasi, varsinaisen tyosi lisaksi

huolehdittavaksesi jaavat mm.
e ennakko- ja arvonlisaveromaksut ja raportointi
e Kkirjanpidon hoitaminen ja tilinpaatoksen tekeminen

e laskutus ja perinta

Kirjanpidollisiin asioihin voi toki palkata tilitoimiston, mutta sekaan ei ole ilmaista ja
kuukausikulut juoksevat, vaikka toita ei olisikaan.

UKKO.fi on kevyin tie yrittajaksi - ilman riskia, ilman

paperitoita!

Toimiessasi UKKO.fi-palvelun kautta, sinulla ei ole omaa y-
tunnusta, joten valtyt ylimaaraiselta

byrokratialta. Tehtavaksesi jaa tehda sita tyota mita
rakastat, UKKO fi.:n hoitaessa hallinnolliset ja

lakisaateiset velvoitteet.

Keraa ensin laaja asiakaskunta ja perusta vasta J !

sitten oma yritys!

Kevytyrittajyys on paras vaihtoehto silloin, kun et viela tieda kuinka paljon
liikevaihtoa syntyy. UKKO fi-palvelussa ei ole aloitusmaksuja eika
kuukausimaksuja. Voit siis testata toimintamalliasi taysin riskittémasti. Kun

liiketoiminta alkaa kasvamaan on turvallista perustaa oma yritys.
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Kevytyrittajyys vs. oma yritys

UKKO fi-kevytyrittaja Yrittgja
Kaytat UKKO.fin y- Haet Y-tunnuksen PRH:sta
tunnusta, voit aloittaa heti! ja odotat hakemuksen
hyvaksyntaa
UKKO.fi hoitaa tapaturma- ja Sinun tulee itse sopia vakuutusyhtion
kanssa tyohosi kuuluvista vakuutuksista.
vastuuvakuutukset.

Ei yrittajan paperitoita tai Kirjanpito hoidettava itse tai ostettava
kirjanpitovelvollisuutta, me hoidamme tilitoimistolta, osa paperitdista tehtava

byrokratian. Jjoka tapauksessa itse.

Luo lasku helposti valmiiseen pohjaan, Laskujen lahettaminen itse. Saatat tarvita

voit valita toimitustavaksi sahkopostin, taloushallinnon ohjelmiston ja sahkoisia

postin tai verkkolaskun. laskuja l@ahettavan palvelun.

Automaattiset maksumuistutukset Huolehdit itse maksumuistutuksien
eraantyneista laskuista. Tarvittaessa [dhettamisesta ja perinnasta, mikalli
hoidamme myos perinnan. asiakas ei maksakaan laskua.

Voit ottaa YEL-vakuutuksen UKKO.fi:n Sinun tulee itse ottaa YEL-vakuutus
kautta. UKKO fi hoitaa YEL-maksujen tyoelakeyhtiosta, mikali taytat YEL-

pidatyksen ja tilityksen tyoelakeyhtiolle. vakuutuksen rajaehdot.
Ei kiinteita kuluja. Ilmainen laskun lahetys.  Kiinteat kulut esimerkiksi tilitoimiston

Vain 5 % palvelumaksu laskutuksen palveluista ja vakuutuksista juoksevat,

arvonlisaverottomasta loppusummasta vaikka tyoéprojekteja ei olisi.

nostaessasi palkkaa.
Ei sitoumuksia - voit aloittaa ja lopettaa Yritystoiminnan lopettaminen vaatii
milloin haluat. erillisen lopettamisprosessin

kaynnistamisen.
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Onko kevytyrittajyys taloudellisesti kannattavaa?

Ensimmaista yritystaan perustava henkild vertailee usein eri yritysmuotojen valilla ja
miettii mika on taloudellisesti kannattavin. Sama kannattaa tehda myos

kevytyrittajyyden kanssa.

Eri yritysmuotojen ja kevytyrittajyyden absoluuttinen vertailu on hieman hankalaa,
silla kannattavuuteen vaikuttaa niin monta tekijaa. Oman yrityksen kannattavuus
riippuu liikevaihdon volyymista ja muun muassa siita, paljonko yrityksen hallinnollisia

asioita joutuu ulkoistamaan.

Mikali likevaihtosi on verrattain pienta tai vaihtelee kausittain, on UKKO fi-palvelu
yleensa jarkevampi ratkaisu. Palvelumaksumme kohdistuu aina myyntitapahtumaan,

eika juoksevia kuukausikuluja ole - toisin kuin oman yrityksen kanssa.

Kevytyrittdjyys on kannattavaa kun hinnoittelet itsesi oikein. Hyvasta tyosta tulee

saada hyva korvaus. Tyon hinnoitteluun palataan myéhemmin tassa oppaassa.
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Kulukorvaukset - Mita saa vahentaa?

Kulukorvaukset hammentavat tasaisin valiajoin kayttajiamme. Mita kulukorvaukset

ovat, mita tarvikkeita voi vahentaa ja mitka kulut eivat ole vahennyskelpoisia?
Mita kulukorvaus tarkoittaa?

Kulukorvausten tarkoituksena on korvata suoraan tyosta aiheutuneet kulut. Ne eivat

siis ole palkkaa, eika niista talloin makseta palkan sivukuluja.

Kulukorvausten idea on seuraavanlainen: Maalari maalaa asiakkaan olohuoneen
seinan yhteishintaan 372 euroa (alv 24 %). Asiakkaan kanssa on sovittu, etta hinta
sisaltaa myos maalit. Maalien hinta on 50 euroa. Maalari voi vahentaa

kulukorvauksina maalien hinnan.

UKKO fi:n palvelumaksu otetaan 300 euron arvonlisaverottomasta
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laskutussummasta. Taman jalkeen summasta vahennetaan kulujen osuus 40,32
euroa (alv 0 %), ja loppusumman perusteella lasketaan palkka. Palkan lisaksi maalari
saa 50 euron kulukorvauksen, joka siis maksetaan kokonaisuudessaan kuittia

vastaan. Kulukorvauksesta ei siis vahenneta veroja eika vakuutusmaksuja.

Maalarin tapauksessa maalit ovat siis kuluja, jotka voidaan vahentaa. Sen sijaan
esimerkiksi tyossa kaytettyjen tikapuiden hintaa ei voi vahentaa, koska niita voi

kayttaa useammassa tyosuoritteessa, seka yksityiskaytossa.

Mita kulukorvauksia voin saada?

Kevytyrittajana voit vahentaa suoraan tyohon liittyvat kulut, eli kaytannossa sellaiset
materiaalit ja tarvikkeet, jotka jaavat asiakkaalle. Ylla olevassa esimerkissa maalit

ovat sellainen kulu, joka selkeasti on vahennyskelpoinen.

Eli yleensa sellaiset materiaalit jotka jaavat "tyomaalle”, voi vahentaa

kulukorvauksina.

Taman lisaksi voit vahentaan sellaiset tyékalut ja tuotteet, jotka on myyty
asiakkaalle. Taman edellytyksena on se, etta kyseiset tuotteet tai tyokalut lOytyvat

myos laskulta, johon kulukuitti on kohdistettu.

Esimerkiksi IT-tukihenkild voi osana tietokoneen korjausty6ta ostaa uuden akun ja
myyda taman asiakkaalleen. Jotta akun arvo voidaan vahentaa kulukorvauksena,
tulee akun myyntihinta lisata osaksi laskua, seka toimittaa UKKO fi:lle kuitti akun

ostamisesta.

Myydessasi tuotteita tai tyokaluja osana tyosuoritetta, lisaa nama samat tyokalut ja

tuotteet myos laskulle.

Voit myos lisata kuluihisi esimerkiksi tyokeikkaan liittyvat julkisen liikenteen
matkalippukulut, seka majoituskulut, jos teet useamman paivan keikan toisella

paikkakunnalla.
Mita kuluja en voi vahentaa?

Et voi vahentaa sellaisia kuluja joihin liittyy yksityiskayton riski. Esimerkiksi

valokuvaajan kamera tai graafikon MacBook-kannettava ovat sellaisia tyokaluja, joita
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voi kayttaa seka vapaa-ajalla, etta useissa eri tyosuoritteissa. Naiden kuluja ei

valitettavasti voi vahentaa.

Sama saannos koskee myos tyovaatteita, silla niihin liittyy yksityiskayton
mahdollisuus. Verottajan kanta on se, etta saatat kayttaa esimerkiksi pukua téiden

ohella myos serkkusi rippijuhlissa.

Toinen ongelma joka liittyy tyévalineisiin on se, etta jos nama kulut vahennettaisiin,
tulisi kyseisista laitteista ja tavaroista yrityksemme omaisuutta. Tama tarkoittaa sita,
ettda meidan tulisi pystya nayttamaan verottajalle esimerkiksi 400 vasaraa, jotka

tosiasiassa ovat palvelumme kayttajilla ympari Suomea.

Et voi myoskaan vahentaa ruokakuitteja tai polttoainekuitteja. Niita varten on

olemassa erikseen kilometrikorvaukset, paivarahat ja ateriakorvaukset.
Tulonhankkimisvahennys henkilOkohtaisessa verotuksessa

Monet sellaiset kulut joita ei voi kauttamme vahentaa, ovat vahennyskelpoisia
henkilokohtaisessa verotuksessa. Tulonhankkimisvahennyksesta henkilokohtaisessa

verotuksessa loydat lisatietoja taalta: Vero.fi Tulonhankkimisvahennys.

Kannattaa varmuuden vuoksi olla yhteydessa asiakaspalveluumme, jos et tieda onko

Jokin kulu vahennyskelpoinen.

=7,
¢

©)0
“—’
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https://www.vero.fi/fi-FI/Syventavat_veroohjeet/Henkiloasiakkaan_tuloverotus/Vahennykset_ansiotulosta_ja_verosta/Tulonhankkimisvahennys(25625)

Millainen on hyva sopimus?

Tuntuuko sopimuksien laatiminen turhalta ajanhukalta? Sopimusten kanssa on vahan
sama asia kuin pelastusliivienkin. Niiden tarpeellisuuden huomaa usein vasta sitten, kun
kaikki ei menekaan putkeen. Monesti kay niin, etta vasta, kun kohdalle sattuu
ensimmainen hankala tilanne tai vaarinymmarrys, kokemus opettaa, mita sopimukseen

olisi kannattanut kirjata. Ota kaytannolliset vinkit talteen ja valta harmit jo etukateen!
Sopimuksen sisalto?

Eri aloilla on tarve sopia erilaisista asioista, joten taysin yleispatevaa sopimusmallia ei ole.
Kannattaakin miettia, mitka ovat juuri oman tyon kannalta tarkeita asioita, joista haluaa
sopia asiakkaan kanssa. Paasaantoisesti sopimuksiin sisaltyvat kuitenkin aina seuraavat
kohdat:

=

Sopijapuolet
Tyosuoritteen kuvaus
Hinta

Aikataulu

Sopimuksen voimassaolo
Muut ehdot

Maksuehdot

Kuinka monta sopimuskappaletta on tehty

© 0o N o o~ W DN

Paikka, paivamaara ja allekirjoitukset

Sopijapuolet tulee yksildida yhteystietoineen ja sopimusehdoissa maaritellaan
kummankin osapuolen velvollisuudet. Lisaksi voi sopia etukateen, miten toimitaan
riitatilanteissa tai jos jompikumpi osapuolista ei kykenekaan vastaamaan

velvollisuuksistaan.

Laadittuasi sopimuksen kannattaa lukea se viela ajatuksella lapi ja varmistaa etta

sopimus on mahdollisimman selkea. Kaikki sopimuksessa mainitut ajankohdat tulisi
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esittaa niin yksiselitteisesti, etteivat ne jata tulkinnan varaa. Valta siis sanoja "asti”,

"saakka’, "'mennessa’, "paivaa’ tai "viikkoa". Korvaa ne ilmauksilla, joista kay ilmi tarkka

paivamaara, jolloin jokin asia viimeistaan tulee tehda.

Mita hintaan kuuluu - ja mita ei?

Erityisen tarkeaa on sopia, mita hintaan sisaltyy. Tata kysymysta on
kuitenkin yleensa helpompi lahestya miettimalla tarkkaan, mita hintaan ei
sisally. Muuten voit loytaa itsesi tekemasta uusia ja jalleen uusia
korjauksia asiakkaan alati muuttuvien nakemysten myoéta - kaikki tama
taysin ilman korvausta. Jos olet luovalla alalla, kannattaa sopimuksessa
maaritella myos, mitka ovat kayttéoikeudet: saako asiakas muokata tyon

tuotosta ja pitaakd julkaisun yhteydessa mainita tekijan nimi.
Maarittele selvasti mita tyohon sisaltyy ja mita ei:

e Sisaltyyko hintaan arvonlisavero?

e Sisaltyvatkd matkakulut hintaan vai laskutetaanko ne erikseen?

e Sisaltyvatkd materiaalit hintaan vai laskutetaanko ne erikseen?

e Kuinka paljon korjauksia ja muutoksia hintaan sisaltyy?

e Paljonko laskutetaan niista korjauksista jotka eivat sisally hintaan?

e Jos olet luovalla alalla: mitka ovat kayttdoikeudet?

Mita jos asiakas peruukin edeltavana paivana?

Varsinkaan aloitteleva itsensa tyollistaja ei valttamatta osaa varautua
etukateen odottamattomiin muutoksiin. Kuvitellaanpa hetki, etta olet IT-
ammattilainen, joka uudistaa yrityksen nettisivut. Valtat monet harmit,
kun maaritat asiakkaan puolelta yhteyshenkilén, jonka kautta kaikkien
projektiin littyvien palautteiden ja korjausten tulee tulla. Harmaita hiuksia

voi nimittain ilmestya peiliin siina vaiheessa, kun saat muutosehdotuksia



viidelta eri henkilolta, joiden mielipiteet ikavimmassa tapauksessa ovat
taysin painvastaiset ja muuttuvat paivittain. Yhteyshenkilén lisaksi voi
sopia maarapaivista, joihin mennessa asiakkaan on ilmoitettava

korjaukset.

Muutosten lisaksi kannattaa varautua peruutuksiin. Esimerkiksi monelle
haavalokuvaajalle kesa on kiireisinta sesonkia. Mita sitten kun haapari
paatyykin eroon juuri ennen tarkeinta paivaa ja haita ei tulekaan? Kaikki
muut haaparit ovat loytaneet kuvaajansa jo aikoja sitten ennen tarkeaa
paivaa. Taman vuoksi moni valokuvaaja veloittaakin varausmaksun, jota

ei palauteta vaikka keikka peruuntuisi.

Ala unohda sopia maksun ajankohdasta

Hinnan ohella on tarkeaa sopia myos, milloin tyo laskutetaan ja kauanko
maksuaikaa on. Useimmiten tyo laskutetaan sen valmistuttua. Mikali
kyseessa on isompi projekti, voi laskutuksen jakaan osiin. Mikali haluaa
pelata varman paalle, voi valmiin tyén oikeudet sopia luovutettavaksi

vasta kun koko maksu on suoritettu.
e Milloin tyo laskutetaan?

e Mita maksuehtoa kaytetaan?

e Laskun toimitustapa ja laskutusosoite?

Sovi aina kirjallisesti

Kirjallisen sopimuksen teko ei ole valttamatonta - tydsta voi sopia myods suullisesti.

Kaytannossa suullista sopimista ei voi kuitenkaan missaan nimessa suositella. Mikali

osapuolien nakemykset poikkeavat huomattavasti toisistaan, on jalkikateen hyvin vaikea

todistaa mita on sovittu, ellei asiasta ole mustaa valkoisella.

Kirjallisen sopimisen ei kuitenkaan tarvitse olla vaikeaa ja monimutkaista. Jos et laadi

tyosta erillista sopimusdokumenttia, varmista etta sinulla on tallessa kirjallista nayttoa
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siitd mita on sovittu. Jos myyja on tehnyt tarjouksen ja asiakas on sen hyvaksynyt, riittaa
tasta sahkopostitse kayty kirjeenvaihto todisteeksi. Jos sovit tydkeikasta suullisesti,
laheta asiakkaalle viela sahkoposti, jossa kertaat mita sovittiin ja pyyda tahan vahvistusta.
Sopimus tulisi aina laatia sita huolellisemmin, mita pitkakestoisemmasta ja kallimmasta

tyosuoritteesta on kyse.
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Nain myyt osaamisesi asiakkaalle

Kevytyrittajyys helpottaa oman osaamisen myyntia asiakkaille. Tavallisesti tyon
myyminen ilman omaa yritysta on todella vaikeaa. Se vaatii, etta asiakkaasi kirjaa
sinut tyontekijaksi, hoitaa ennakonpidatykset, vakuutukset seka muut lakisaateiset

maksut.

UKKO.fi:n kautta toteutettu kevytyrittajyys onkin toimeksiantajallesi huomattavasti
helpompi tapa maksaa korvaus tehdysta tyosta. Kevytyrittdjana toimiessasi
asiakkaasi tehtavaksi jaa ainoastaan maksaa yksi lasku. Voit siis vahentaa asiakkaasi

tyosarkaa laskuttamalla tyosi itse ja tyollistya helpommin!

Kuinka hinnoitella oma tyo?

Kun laskutat tyosi UKKO fin kautta, maarittelet itse oman tyosi hinnan. Nain ollen
kannattaa miettia tarkkaan mihin hintaan suostut tyosi tekemaan ja ottaa
laskutushinnassa huomioon myos tyonteosta sinulle aiheutuvat kulut.

Aloittelevana toimijana ei ehka kannata pyytaa markkinoiden korkeinta hintaa, mutta
toisaalta tyotaan ei saisi myoskaan alihinnoitella. Liian halpa hinta luo myos helposti
mielikuvan huonosta laadusta ja pelkastaan hinnan perusteella valintansa tekevat

asiakkaat vaihtavat tyon toteuttajaa hyvin helposti.

Hinta kannattaa perustella asiakkaalle korostaen mita kaikkea tyohon sisaltyy. Hyva
kikka on myos tarjota asiakkaalle lisaetuja sen sijaan, etta laskee hintaa. Anna asiakkaalle
samaan hintaan jotain ylimaaraista kaupan paalle, kuten esimerkiksi konsultaatiota

palvelusi yhteyteen.
Yksi keino sitouttaa asiakkaita on maaritella palvelullesi oma kanta-asiakasohjelma. Voit

esimerkiksi tarjota palveluasi alennettuun hintaan joka kymmenennella kerralla. Tama

pitaa toki ottaa huomioon kannattavuuslaskelmissa.
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Palkkalaskuri auttaa sopivan laskutushinnan arvioinnissa

Palkkalaskurimme avulla voit helposti laskea kuinka paljon sinulle jaa
laskutussummasta kateen. Vaihtoehtoisesti voit myos laskea kuinka paljon pitaisi
laskuttaa asiakkaalta, jos haluat saada tietyn rahasumman kateen. Loydat

palkkalaskurin osoitteesta www.ukko fi.

Kannattaa muistaa, etta sinulle ei jaa koko laskutussummaa kateen, koska
laskutussummasta maksetaan arvonlisavero, UKKO. fi:n palvelumaksu,
tapaturmavakuutusmaksu, sosiaaliturvamaksu seka ennakonpidatys. Esimerkiksi 1000 €

laskusta kayttdjalle jaa kateen veroprosentista, iasta ja YEL-velvollisuudesta riippuen

noin 600 €.



http://www.ukko.fi/

Markkinointi ja myynti vaativat aktiivisuutta

Toimiessasi UKKO.fi:n kautta sinun on itse hoidettava markkinointi ja myynti. Toimit siis
yrittajamaisesti ja hankit asiakkaasi itse. Tassa kohdassa vaaditaan todellista aktiivisuutta!

Ensimmaisten asiakkaiden hankkiminen on usein kaikkein vaikeinta.

Aloita asiakkaiden etsiminen omista verkostoistasi. Kysele tutuilta onko heilla tarvetta
palvelullesi tai tuntevatko he jonkun, kuka mahdollisesti tarvitsisi apua juuri sinun
erikoisosaamisalueeltasi. Ihmiset pitavat yrittajista ja mielelldaan auttavat aloittelevia

yrittajia alkuun.

Valitse markkinointikanava kohderyhmasi mukaan ja nay siella missa asiakkaasi ja muut
alan toimijat likkuvat. Ensimmaisten asiakkaiden loydyttya oman tyén myymisesta tulee
helpompaa. Tiedat jo millaisia palveluita asiakkaasi haluavat ja minkalaisissa

tilanteissa tallaisia tarpeita tulee esiin. Muista pitaa huolta myos vanhoista asiakkaistasi!

Ole asiakkaisiin yhteydessa silloinkin kun ei ole pakko.

Ammattimaisen mielikuvan luodakseen oma osaaminen kannattaa brandata.
Kevytyrittajana voit kayttaa haluamaasi markkinointinimea ja logoa,
kunhan vain varmistat ensin, etteivat ne ole jo

kenenkaan muun kaytossa.

Loytavatko
potentiaaliset 4
asiakkaat CHAL
palvelusi? PRINT
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Nay netissal

Nykypaivana kannattaa panostaa erityisesti verkkonakyvyyteen. Jokainen
suomalainen etsii tietoa palveluista hakukoneiden avulla. Jos sinulla ei ole kotisivuja,
Jjotka nakyvat hakukoneen hakutuloksissa haettaessa alasi keskeisilla termeilla, ei sinua
ole olemassa. Verkkotunnuksen hankkimiseen ei tarvita y-tunnusta, joten voit pistaa

kotisivut pystyyn yksityishenkilona.

Keskity kertomaan verkkosivuillasi tuotteistasi ja palveluistasi. Ulkoasuun ei kannata
panostaa kaytettavyyden kustannuksella. Tekstisisalto ja tuotteiden monipuolinen
kuvailu kertoo enemman kuin kauneinkin verkkosivuston ulkoasu

animaatioineen. Laita siis verkkosivuillesi yhteystietojesi lisaksi nakyville myos portfolio
tekemistasi toista ja referensseja asiakkailtasi. Nain asiakkaasi saavat paremman

kasityksen siita mita ovat ostamassa ja kynnys kaupantekoon madaltuu.

Jos asiakkaasi ovat sosiaalisessa mediassa, sinunkin kannattaa olla siella. Sosiaalisen
median avulla sinun on helppo tuoda osaamistasi esille. Facebook-sivut ovat hyvin
yleinen tapa markkinoida omaa osaamista. Voit parantaa omaa henkildbrandiasi myos
esimerkiksi blogien avulla. Blogit ovat nykyisin kovassa suosiossa ja ihmiset lukevat niita

mielelldan.

Voit lukea blogistamme vinkkeja oman blogin ja parempien verkkosivutekstien
kirjoittamiseen:

http://www.ukko.fi/10-1-vinkkia-blogin-kirjoittamiseen/

http://www.ukko.fi/nain-kirjoitat-parempaa-tekstia-verkkosivuille-8-vinkkia/
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http://www.ukko.fi/nain-kirjoitat-parempaa-tekstia-verkkosivuille-8-vinkkia/%0c

Nain se toimii

1. Sovi tyosta asiakkaan kanssa.

2. Tee tydilmoitus UKKO fi-palvelussa.
3. Tee tyot ja luo lasku.

4. Asiakkaasi maksettua laskun, voit nostaa palkan

tilillesi.

Luo lasku ja
nosta palkka
katevassa
verkko-
palvelussal

Oman hallintapaneelisi

kautta voit myos
muokata tietojasi,
toimittaa verokortin ja
tarkistaa laskutuksen
tilanteen.




Osta kevytyrittajan tyota!

Kun olet loytanyt palveluillesi tarpeeksi laajan asiakaskunnan, on aika perustaa oma
yritys. Jossain vaiheessa myos oma kalenteri on taynna, etka voi enaa vastaanottaa

lisaa toita. Myos tassa vaiheessa UKKO. fi-palvelusta on apua.

Usein sanotaan, etta yhden hengen yrityksen suurin riski syntyy, kun palkataan
ensimmainen ulkopuolinen tyoéntekija. Jos rekrytointi epaonnistuu tai tyontekija ei
jostain syysta suoriudu tyosta tarpeeksi hyvin, saattaa syntya tilanne, jossa koko

yrityksen taloudellinen tilanne on vaakalaudalla.

UKKO fi-palvelun kautta voit tukea kevytyrittdjia ja pienentaa oman yrityksesi riskia.

Maksat vain tehdysta tyosta katevasti yhdella laskulla.

e Eitydnantajarekisteriin ilmoittautumista
e Eityonantajamaksujen maksamista

e Eiennakonpidatys- ja sosiaaliturvamaksujen maksamista ja ilmoittamista.

Sovi tydnsuorittajan kanssa, etta han laskuttaa tyonsa UKKO fin kautta. Kun olet

maksanut laskun, me hoidamme kaikki vaadittavat viranomaisvelvoitteet ja byrokratian.
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Nain hyodynnat UKKO fi-palvelua tyosuoritteen

Mmaksamisessa:;

1. Sovi tyonsuorittajan kanssa tehtavasta tyosta, laskutushinnasta ja

maksuehdoista.

2. Kun ty6 on tehty, saat meilta tydnsuorittajan luoman laskun.

3. Maksat laskun.

4. Me maksamme palkan, suoritamme vaadittavat maksut seka teemme tarvittavat
tyénantajailmoitukset.
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Hinnasto

0€
0€

B 7%

Mita jos Suomessa olisi helppo yrittaa?

Kokeile liikeideasi toimivuutta ennen

yrityksen perustamista. Rekisteroidy

ilmaiseksi osoitteessa www.ukko fi ja

aloita kevytyrittajyys!

Rekisteroityminen

Rekisterdityminen on taysin ilmaista. Palvelussa ei ole

kuukausimaksuja eika se velvoita sinua mihinkaan.

Laskun luominen
Helppo, nopea ja ilmainen laskunluonti. Kun saat
tunnukset, paaset heti luomaan laskuja. Tyypillisesti

tunnusten saaminen kestaa noin minuutin.

Palkan nostaminen
Palkanmaksun yhteydessa veloitetaan vain 5 %
palvelumaksu laskutuksen arvonlisaverottomasta

loppusummasta.
Minimiveloitus on 15 € per palkannosto. Jos laskutat

pienia summia, voit nostaa palkan useammasta laskusta

kerralla. Nain voit saastaa palvelumaksuissa.
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UKKO.fi

Tee sita mita rakastat

asiakaspalvelu@ukko.fi
09 6980 934 (ma-pe klo. 9-16)




